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Mise à jour sur le marché des fourrures sauvages
le 15 avril 2009

Les marchés boursiers mondiaux et le rouble russe semblent s’être stabilisés, toutefois nous demeurons  
confrontés aux mêmes problèmes dans le secteur des fourrures sauvages. La saison de vente détail en 
Russie s’est avérée décevante et la faiblesse du rouble exerce encore une incidence néfaste sur nos 
principaux fabricants. De nombreuses factures sont en souffrance et à moins d’un miracle, elles le resteront 
probablement maintenant que la saison de détail est terminée. Nous surveillons toujours de près le marché 
par le biais de notre programme très dynamique de sollicitation de clients, mais les nouvelles de la Russie 
et de l’Europe en général ne sont pas très réjouissantes. Oksana Moroz et Olga Petrova, nos agentes en 
Russie, seront à Moscou la semaine prochaine pour l’événement « Chapeau », une foire de vente en gros 
de chapeaux, accessoires et bordures en fourrure.

Nous attendons un grand nombre d’acheteurs de Chine à notre vente de mai, mais la participation d’autres 
marchés devrait être inférieure à la normale. Le consommateur chinois est principalement attiré par le 
vison d’élevage, le rat musqué ainsi que d’autres fourrures moins volumineuses. Bien entendu, nous avons 
le groupe d’articles en fourrure sauvage qui ont tous été vendus en février, quoique à prix réduits, les peaux 
de martre, de pékan, de loutre et de rat musqué. Nous prévoyons une tendance semblable à la vente 
de mai. Cependant, comme nous l’avons déjà mentionné, nous remuerons ciel et terre afin d’obtenir de 
meilleurs niveaux de vente pour les articles ayant été moins prisés en février. Soulignons aussi que, bien 
que la totalité des peaux de vison d’élevage ait été vendue dans le monde entier depuis février, les prix du 
vison ont chuté de 30 à 60 p. cent comparativement à l’an dernier, les marchandises plus commerciales 
ayant connu un recul plus prononcé.

Nous aurons besoin de nouveaux clients chinois qui achèteront les fourrures sauvages que nous vendions 
auparavant au marché russe, comme le castor, le coyote, le raton laveur et le renard roux. Nous déployons 
beaucoup d’efforts pour la promotion des produits et la sollicitation de clients en Chine afin de mettre plus 
en valeur les fourrures sauvages et d’augmenter les possibilités de vente.  Kevin Douse, Dragon Hu et Lumin 
Yao sont présentement en Chine. Mike Mengar et Doug Fizzell se rendent en Turquie la semaine prochaine 
pour l’exposition de fourrures, et Kevin quittera ensuite la Chine et Hong Kong pour aller en Corée à la fin 
du mois.
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